Negocieri Internationale

Continuand parcursul academic, disciplina ,,Negocieri Internationale”, curs din anul II,
reprezintd ultima dintre disciplinele dedicate studiilor diplomatice, integrand si aprofundand
temele explorate 1n cursurile anterioare de ,,Diplomatie — Teorie si practica” si,,Diplomatie globala
si cooperare internationald”. Acest curs este conceput ca o sintezd aplicatd a cunostintelor
dobandite anterior, trecand de la intelegerea structurilor diplomatice la stapanirea mecanismelor
de negociere care definesc succesul in arena globala.

Daca in primul an accentul a fost pus pe institutii si pe noile ramuri ale diplomatiei globale, cursul
de ,,Negocieri Internationale” intrd in detaliul procesului de interactiune directd intre actori prin
intemediul negocierilor diplomatice. Cursul prezintd teme precum medierea internationala,
concepte de drept international aplicate in negocierea unei Intelegeri internationale, functiile
negocierii, discutad cateva modele teoretice de analiza a negocierilor, precum si modelul de baza al
unei negocieri diplomatice. ,,Negocieri Internationale” abordeaza si o tema important de care
oricare negociator experimentat trebuie sd tdna cont, si anume contextul Cultural in care se
desfasoard negocierile. Astfel se adaugad o dimensiune esentiala — modul in care cultura sociatala
influenteaza comportamentul negociatorului si obiectivele de negociere sau strategiile si tehnicile
de negociere alese. In partea de seminar, studentii vor putea experiementa ei insisi pregatirea si
desfasurarea efectiva a tratativelor, transformarea studentilor in negociatori realizandu-se printr-o
serie de simulari bilaterale si multilaterale si prin studii de caz adaptate.



